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Krótka instrukcja obsługi
1. Weź swój Diagram Zysku i Biznesowy Rachunek Sumienia z poprzednich lekcji. 
2. Z Diagramu Zysku przenieś Klientów, Marketing i Sprzedaż. Możesz je zmodyfikować, jeżeli w 

międzyczasie przyszły ci do głowy lepsze pomysły.
3. Pole Twój biznes:           Wymień elementy, które są niezbędne, żeby twój biznes miał pierwsze 

przychody. Inaczej: Z czego ma się składać twoja firma?
4. Pole Twoje aktywa:            Z Biznesowego Rachunku Sumienia weź te doświadczenia i umiejętności, 

które się przydadzą w tworzeniu nowego biznesu.
5. Połącz strzałkami elementy pola           Twoje aktywa z wszystkim, z czym da się je połączyć. 

Ewentualnie pozaznaczaj kolorami.
6. Zobaczysz, ile elementów twojego nowego biznesu łączy się z tym, co umiesz i na czym się znasz. 
• Nie wszystkie? Nie martw się. Niektóre da się zlecić albo ich nauczyć. 📚
• Prawie nic? To może znaczyć, że bierzesz się za biznes, o którym nie masz pojęcia. Zastanów 

się, czy nie lepiej poszukać czegoś bliżej twoich umiejętności i zainteresowań.
• Wszystkie? Doskonale! Nie ma na co czekać. Bierz się do roboty! 🚀
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